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Kaupallinen metsastys

—vaihtoehto yha useammalle

Riistatalouden yksi
tulonhankkimisen muoto

on kaupallinen metsastys.

Myos kotimainen kysynta
kasvaa metsastajakunnan
rakennemuutoksen

seka muuttuvan
asiakastarpeen myota.
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Biologisesti hyvin foimiva

TN

riistakanta on myos

: kaupalllsen metsastyksen
nckokulmasta paras kanta.

erinteisten metsastysseurametsasta-
jien rinnalle on kasvanut merkittava
joukko "uuden sukupolven metsas-
tdjid" joilla lahtokohdat osallistua perinteiseen
metsastykseen sekd metsastysseuratoimin-
taan ovat rajalliset. Omaa maata ei juuri ole, ei-
ka sitoutuminen jatkuvaluonteiseen metsastyk-
seen ole mahdollista kaupunkiasumisen, pitkien
siirtymisten seka rajallisen vapaa-ajan vuoksi.
On muotoutumassa uusi metsastajaryhma,
joka on kuitenkin valmis kayttamaan metsas-
tyselamyksien ja laadukkaiden oheispalve-
lujen ostamiseen rahaa. Tama mahdollisuus
ulkomaisen metsastyspalvelukysynnin lisaksi
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voi suunnitelmallisesti toteutettuna tuottaa
taloudellista arvoa niin elinkeinotoimijoille,
maanomistajille kuin metsastysseuroillekin.

Metsastyspalveluiden hyodyntaminen
kullekin sopivalla tavalla kiinnostaa yha suu-
rempaa joukkoa. Laadukkaiden ja turvallisten
metsastyspalvelujen suunnittelu seka toteut-
taminen koostuvat useista eri elementeista ja
niiden jasentamisesta konseptien tasolle. Kon-
septointi tassa yhteydessa on tarkeaa erityi-
sesti sujuvan metsdstystapahtuman suunnit-
telun seka toteutuksen kannalta, mutta myos
selventamaan kaikille osapuolille mita ollaan
konkreettisesti tekemassa.




Alue vaikuttaa arvoon

Kuinka meidan tulee maaritel-
la riistan tuottamaa arvoa, jota
pitaisi pystya tarkastelemaan
lapindkyvasti ja jakamaan osa-
puolten valilla selkeiden pelisaan-
tbjen mukaan? On paivan selvda,
etta jotkut maa-alueet kelpaavat
kaupalliseen metsastykseen erin-
omaisesti, toiset valttavasti. On
myos paljon alueita, jotka eivat
kaupalliseen metsastykseen kel-
paa edes valttavasti, vaikka har-
rastemetsdstyskdytossa toimi-
vatkin varsin hyvin.

Nailla erityyppisilla alueilla
on myos erilainen taloudellinen
arvo. Arvo syntyy kahdesta asi-
asta: kuinka hyvin alue soveltuu
kaupallisen metsdstyksen kayt-
totarkoitukseen talla hetkella ja
millainen on alueen potentiaali
kehittya esimerkiksi riistakannan
maaraan ja laatuun kohdistuvien
toimenpiteiden jalkeen.

Alueen saavutettavuus, muoto,
tiestd, metsatyyppi, viljelyala ja -
tyyppi sekd lukuisat muut tekijat
vaikuttavat niin ikaan arvoon. Alu-
een soveltuvuutta kaupalliseen
metsastykseen voidaan osaksi
arvioida alueelle kohdistettujen
dokumenttien, kuten viljelysuun-
nitelmien, riistanhoitosuunnitel-
mien seka metsanhoitosuunni-
telmien avulla.

Terve riistakanta luo
tuottoa
Riistakanta on luonnollisesti tar-
kein arvoa tuottavatekija. Metsas-
tettavat elainlajit, esiintymistihe-
ys sekd kannan laatu vaikuttavat
keskeisesti siihen, kuinka arvokas
alue on kaupallisen metsastyksen
nakokulmasta. Merkittava tekija
on myos laadullisesti ja maaralli-
sesti vahvaa riistakantaa tukeva
riistan- sekd kannanhoito.
Biologisesti hyvin toimiva riis-
takanta on myos kaupallisen met-
sastyksen niakokulmasta paras
kanta. Otetaan tahin hirvikanta
esimerkiksi. Hirvikanta toimii
parhaiten, jos kannassa on suurin
piirtein saman verran sonneja ja
lehmia, ja jadvasta kannasta va-
sat muodostavat noin neljasosan
tai viiddesosan. Kun vield sonneja
verotetaan valikoivasti siten, etta
jatetdan hyvin kehittyneet puoli-
toistavuotiaat seka 2,5-5,5vuoti-
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aat vanhenemaan, saadaan kanta,
jossa on paljon taysikasvuisia
sonneja (2 6,5 v). Tallaisessa kan-
nassa hirven kiimakayttaytymi-
nen on tehokasta ja lehmat hedel-
moittyvat nopeasti. Tasta seuraa
oikeaan aikaan syntyneita vasoja,
joista myshemmin tulee hyva-
kuntoisia, isoja ja hyvin tuottavia
aikuisia hirvia.

Terve kanta mahdollistaa myos
hyvia mahdollisuuksia kaupalli-
sen metsistyksen jarjestdjille ja
muille toimijoille. Hirvikannan
vasatuoton ollessa hyva, voidaan
kaataa enemman hirvia. Samalla
saadaan lisattya lihan tuottoa ja
myyntid, kun hirvilld on korkeat
teuraspainot. Kun kannassa on
paljon taysikasvuisia sonneja, nii-
ta voidaan kaataa enemman, jos
hyvin kehittyneet puolitoistavuo-
tiaat ja 2,5-5,5vuotiaat jatetaan
metsastyksen ulkopuolelle. Taysi-
kasvuisten sonnien taloudellinen
arvo on huomattavasti korkeampi
kuin nuorten sonnien, nain biolo-
gisesti hyvin toimiva kanta on ta-
loudellisestikin arvokkaampi.

Yhteistyo tarkeaa
Liiketoimintamahdollisuuden
hyodyntaminen edellyttaa toi-
minnassa mukana olevien kiinte-
aa yhteistyota ja lapindkyvaa se-
ki selkeaa sopimuskaytantod. Jos
maanomistajien, metsdstysseu-
ran ja palveluntuottajan kesken ei
kaupallisen metsdstyksen jarjes-
tamiseksi rakentavaa yhteisym-
marrysta synny, jaa mahdollisuus
luonnollisesti hyddyntamatta.
Yha useampi taho voi kuiten-
kin tdna paivana kertoa hyvista
tuloksista kaupallisen metsastyk-

sen jarjestamisesta. Sidosryhmi-
en yhteistyd vaikuttaa kiinteasti
metsastystapahtuman arvoon.
Toiminnan luotettavuuden kasva-
essa asiakasymmarrys seka asi-
akkaan kokema laatu paranevat,
milla on selkea yhteys metsastys-
tapahtumien arvonmuodostuk-
seen.

Oikeantyyppinen maa-alue,
metsastystapahtumaan sovel-
tuva riistakanta ja sen hoito,

sidosryhmayhteistyo,
soveltuvat oheispalvelut,
lapinakyvyys seka aito
halu toteuttaa yhdessa
ovat avaintekijoita kau-
pallisen metsastykseen.
Naista tekijoista syntyvat
myos kaupallisen metsds-
tyksen arvonmaarityksen
perusteet.

Tuloksena syntyy ar-
vomalli, jolla pystytaan
arvioimaan erilaisten
maa-alueiden soveltu-
vuutta kaupalliseen met-
sastykseen seka itse met-
sastystapahtuman kau-
pallista arvoa. Arvomalli
puolestaan madaltaa omalta osal-
taan toiminnan aloittamisen kyn-
nysta seka liikketoiminnan kehitta-
mista eteenpain. Tata arvon-
madritysmallia kehitetdaan Jyvds-
kylan ammattikorkeakoulun liike-
toimintayksikon, Suomen riista-
keskuksen ja Luonnon- ja riistan-
hoitosaation hankkeessa, jotara-
hoittaa Manner-Suomen Maaseu-
dun Kehittamisrahasto. B
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